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360°-SAP-Beratung

Marketing und Vertrieb miteinander verkniipfen — gemeinsam profitieren!

Marketing und Vertrieb sind in den heutigen Markten kaum noch unterscheidbar, die Grenzen der
Bereiche verwdssern immer mehr und trotzdem werden sie in den meisten Unternehmen noch
strikt getrennt. Dabei ist der Prozess der Neukundenakquise eng mit der Bestandskundenpflege
verknupft und ohne die Informationen des anderen kaum produktiv umsetzbar. Das fuhrt dazu,
dass nicht individuell auf den Kunden eingegangen wird, Umsatzpotentiale entschwinden und
die Kundenzufriedenheit leidet. Durch den HubSpot-Connector der Crro INDUSTRY werden
Synergieeffekte genutzt und die Brlcke zwischen Leadgenerierung und Leadpflege geschlossen,
sodass eine konsistente Datenbasis zur Verfugung steht— Uber die Grenzen der Abteilungen hinweg.
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